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IPSEDOCET S.R.L.
La consulenza per volare più in alto!
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La nostra storia
IpseDocet S.r.l. è una società di consulenza informatica, tecnica e manageriale, nata da un gruppo di professionisti socio 
fondatori al fine di condividere il proprio know-how per supportare le esigenze dei clienti

Fondazione
2008: a Milano nasce 

IpseDocet s.r.l.

Primi grossi clienti
2008: arrivano I primi risultati, 

con progetti importanti

Trasformazione
2018: trasformazione tecnologica, dalla 

Digital transformation alla PSD2

Sviluppo
2010: apre la sede di Roma per 

supportare la PA

Business continuity
2022: si supera quota 

100 professionisti
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La nostra 
missione
Progettare e sviluppare soluzioni tecnologicamente 
avanzate con imprinting verso il business 
aziendale.

Supportare i clienti, anche attraverso la modalità 
consulenziale, evidenziando criticità ed 
implementando la quota parte di soluzione 
necessaria al raggiungimento dell’obiettivo.

La nostra caratteristiche principale è la rapidità nel trovare 
la soluzione per ogni esigenza del cliente.

Rapidità

Per far questo, ci siamo strutturati in modo Agile e 
flessibile.

Flessibilità

Garantendo allo stesso tempo una qualità, per clienti 
sempre più esigenti.

Qualità… efficienza e risparmio attraverso la 
semplicità creando valore aggiunto …
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“Quality means doing it right 
when no one is looking.”

Ci t .  HENRY FO RD
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I nostril uffici
L’Information Technology, applicata al settore bancario, assicurativo, alla pubblica amministrazione e all’industria, è divenuta il punto forte di 
IpseDocet.
La nuova sfida, sulla quale stiamo investendo, è l’integrazione dei sistemi di telecontrollo e l’integrazione tra sicurezza fisica e logica.

01

03

02 Roma rappresenta il presidio legato, 
inizialmente, ai Cantieri della Pubblica 
Amministrazione

Nato nel 2010, il presidio ha saputo 
accentrare in se un team di 
professionisti coesi e capaci di 
operatività, tanto nella PA quanto nel 
settore privato, innescando così
rapporti tesi a conquistare fasce di 
mercato eterogenee. 
Dal 2015 la sede è in Roma Eur, per 
essere più facilmente fruibile da 
colleghi e clienti.

Roma
Nella sede storica milanese sono state 
consolidate esperienze e know-how 
condivisi con i nostri clienti, a livello 
nazionale ed internazionale, 
garantendo il successo dei progetti.

Milano

La sede torinese nasce per la volontà 
di instaurare canali di presidio sul 
territorio in cui creare sinergie atte a 
conoscere sempre meglio il mercato e 
poter quindi creare nuove opportunità 
di business

Torino
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Il nostro board
IpseDocet ha saputo aggregare un numero sempre crescente di professionalità e competenze nella sua struttura.

IpseDocet è rappresentata ad oggi, da più di 100 Professionisti.
Le diverse competenze sono atte a rispondere puntualmente alle diverse aree di un mercato eterogeneo, ma accomunato da bisogni certi e 
tempistiche mandatori. Capacità e livelli di competenza crescenti sono la risposta a bisogni e tempistiche del cliente.

Cell. +39 3469821096
Assistente +39 0240709715
riccardo.fabbian@ipsedocet.it

Riccardo Fabbian | Founder & CEO

Ramona.beruschi@ipsedocet.it

Ramona Beruschi | Amministrazione

Cell. +39 0632803626
gm.castagna@ipsedocet.it

Gianni M. Castagna | Capacity Mgmt

Andrea.gentile@ipsedocet.it

Andrea Gentile | Sales Account
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I servizi che offriamo
Alcuni dei servizi offerti ai nostri client dai nostri team di professionisti

Programmazione ad oggetti, 

principalmente Java e C#, su diversi DB

Programmazione & Analisi
Our search engine optimization 

strategies have proven successful.

Quality Assurance 
Gestione delle maggiori piattaforme 

di Trading quali Murex, Ion e 

Condor+

AD&M

Database Administrator (Oracle,Db2,Sap Db
Administration)

Moduli applicativi o FI, CO/CO-PA, MM, 
SD, PM, VM, PS, HR e sviluppo ABAP e Java 

Netweaver

Network Administration (CISCO Devices, LAN 
Ethernet/Novell), Storage, Sytems

administration (Mini,Host Ibm, Scada)



8

Settori e verticali
Negli ultimi anni abbiamo collaborato, direttamente e indirettamente, con alcune delle più importanti realtà finanziarie europee
come, ad esempio, Unicredit, Intesa, London Stock Exchange Group, Borsa Italiana, Intesa San Paolo, Mediolanum,
Che Banca e Barclays

FINANCE & INSURANCE
To get your company’s name out 

there, you need to make.

AUTOMOTIVE
Pianificazione/Gestione e 

Automazione industriale

ENERGY
Progetti di Rating e Budgeting 
nell’ambito, Fatturazione e 
Problem Shooting lato Vendor

SAP
Settore dolciario, GDO, Automotive. Moduli 

applicativi o FI, CO/CO-PA, MM, SD, PM, 

VM, PS, HR e sviluppo ABAP e Java 

Netweaver

PA
Poligrafico e Zecca di Stato spa

TELCO
Progetti di Sicurezza e Gestione di 

Reti, Realtà Espansa, Android e 

Cloud Computing.
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IpseDocet in numeri
La crescita di IpseDocet in numeri

Fatturato in costante crescita YOY, supportato anche dal 
buon andamento del mercato specifico

Numero di FTE in costante crescita dal 2010, con bassi 
turnover rispetto al mercato

Diversificazione del portfolio clienti e progetti, nessun 
progetto all’interno del nostro portfolio supera il 20% del 
peso sul fatturato
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Alcuni dei nostri clienti
Durante gli 11 anni della nostra attività abbiamo avuto modo di collaborare e continuiamo a farlo, con alcuni dei nomi di spicco nel mercato 
italiano ed Europeo, su vari settori economici.
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Strategia
Il nostro principale obiettivo è dare un valore aggiunto in ogni progetto nel quale veniamo 
coinvolti, attraverso un lavoro di qualità ed una chiara strategia

45%

35% 20%

Progetti as-a-service (20%) Cooperazione con I grandi player (45%) Soluzioni verticali (PSD2, SAP) (35%)

Supportare i Clienti, anche attraverso la modalità consulenziale, 
evidenziando criticità ed implementando la quota parte di soluzione 
necessaria al raggiungimento dell’obiettivo.

Il nostro obiettivo futuro è quello di diventare un punto di riferimento 
per la consulenza ICT nei principali ambiti di sviluppo. 
Fornendo soluzioni as-a-service e offrendo il nostro capitale umano 
per la realizzazione dei progetti in cooperazione con I grandi player.

La Strategy Attuale
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Via Santa Rita da Cascia, 33
Milano (MI) – 20143 Italy
(+39) 02/40709943

Contatti
© IpseDocet: 06332580965
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Grazie!
IpseDocet

Your trusted partner


